
BENOÎT LEROUX
Commercial

Objectif : Intégrer un poste à responsabilité dans la fonction commerciale

EXPÉRIENCES

Travail en interim

Agent d'exploitation gardien parking - Parking Effia Eze
Ouvrier démolition - Ancien Hôpital Saint Roch
Assemblage de luminaire - Ragni 

Mise en rayon - supermarchés
Aide menuisier - Design Bois
Vendeur - Mr Bricolage
Commercial sédentaire BtoB - Rocle Health Protection

Ainsi que diverses missions...

Responsable de Développement Commercial
Affaire d'idées

Prospection téléphonique pour démarcher de nouveaux
clients
Gestion et création d'une base de prospection avec un CRM
Envois de mails
Organisation d'événements
Réalisation de devis
Finaliser des ventes
Orienter conseiller
Définir un besoin, réalisation d'un cahier des charges...

Vendeur Conseiller Commercial
Maroquinerie Croix-Roussienne

Conseiller Orienter Vendre des articles de maroquinerie et
de bagagerie auprès d'une clientèle de particuliers.

Apprentissage de Vendeur Conseiller Commercial
LMBJ Vanille Créations

Recevoir physiquement en show room des professionnels
Vendre, conseiller, les clients dans leur sélection d'articles
(Vanille création est un grossiste spécialisé dans la vente
d'accessoire de mode et de bijoux fantaisie)
Préparation de commandes (site marchand)
Gérer les stocks
Réalisation d'inventaires.
Assemblage bijoux fantaisies

FORMATIONS

Licence - responsable de développement commercial
EKLYA SCHOOL OF BUSINESS

Formation en alternance Bac+3

BTS - Attaché commercial
EKLYA SCHOOL OF BUSINESS

Formation en alternance BAC+2

Bac - vendeur conseiller commercial
EKLYA SCHOOL OF BUSINESS

Formation en alternance BAC
Major de la promotion avec le prix du meilleur vendeur "le
plus inattendu"

COORDONNÉES

E-mail

benoit.pierre.leroux@outloo
k.fr

Adresse

Saint-Laurent-du-Var

Téléphone

07 74 56 11 51

COMPÉTENCES

LANGUES

Français

Natif

Anglais

Compétence professionnelle
limitée

Rhône et Alpes Maritime

Jui 2021 - Présent



Lyon

Oct 2018 - Sep 2020



Lyon

Avr 2018 - Aoû 2018



Lyon

Aoû 2016 - Sep 2017



CCI LYON

Oct 2019 - Oct 2020



CCI LYON

Oct 2018 - Sep 2019



CCI LYON

Sep 2016 - Sep 2017



Le dynamisme•
L'écoute•
La créativité•
L'empathie•
Connaissance des
techniques de ventes

•

Prospecter de potentiels
clients

•

Réaliser des devis•
Cibler un besoin•
Conclure une vente•
Et bien plus encore ...•


