TOLAZZI MARGAUX

Nice, France ( ) 25 Juin 1991 (33 ans)
07 60 55 96 88

linkedin.com/in/margauxtolazzi/

Acheteuse polyglotte (6+)
Spécialisée dans les relations internationales Asie & EU

Polyglotte de 6 ans d'expérience dans le développement & achats projets internationaux, stratégie produits et
achats, jai orchestré une multitude de projets & 360° dans la cosmétique/ parfumerie de luxe (Burberry, Gucci, Chloé,
Kylie, Hugo Boss, Huda Beauty, HEM, M.A.C) et FMCG (FSP, Monoprix, Nestor, Cookies....).

Le fout incrémenté de 10 ans d’expatriation dans les points majeures commerciaux & stratégiques (Australie, Chine,

France, Espagne, Royaume-Uni), faciliter la gestion des échanges et développement de réseaux internationaux.

Langues
Anglais G Chinois G DO Italien S Francais GG Espagnol &——

Chiffres & Réalisations clefs

Innovation & Développement produit/ packaging
* Responsable R&D packaging: réduction plastique 70%, sourcing nouvelles matiéres + fests,
* Formulation cosmétique, alimentaire & test laboratoire : amélioration INCI (shellac, bio-sourcé),qualité ingrédients

* Maitrise projet 360°: planification 18 mois en amont, 81lancements par trimestre (parfumerie luxe)

Analyse des risques multiculturels

* Contréle qualité : piloter la documentation/ conformités, inspections des productions en usines (Asie, EU), fournisseurs,
Iso 9001, 14001, Cosmos, Ecocert, 1%, FSC

* Coordination des usines de production : 70 % Asie & 15% Europe,

* Responsable d’équipe et référent technique Agile chinoise (10), multiculturelle (25)

Développement achat & commercial

* Négociation des contrats de +400M<€ réduction de 3% coUts de production, 8+ d'expériences échanges commerciaux,
® Svuivi clientéle du luxe / distribution (Etam, Swarovski, Porsche, Lancaster, Gucci,, Huda Beauty, HEM...),

* Responsable fournisseurs + logistique: consolidation BDD, une réduction de 18% des coUts d'achats

* clientéle + déplacements récurrents (EU/Asie - 10% par mois)

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Avril @ Octobre 2024 Key account manager - Packaging COTY (CDD 6 mois)

Cheffe marketing France et international - la PLV de Luxe pour les lancements Hugo Boss, Lancaster, Gucci, Chloé, Kylie
® Supervision de plus de 80 projets par trimestre (France, Allemagne, Gréce).

® Négociation des contrats et gestion avec nos relations fournisseurs (Chine, Europe): évaluations selon CDC
® Coordination achats & logistique internationale, transférable ¢ l'organisation évéenements

Novembre 2022 & Janvier 2024 Collecte de fonds & Vente (bénévole)

Amélioration communication(chinois, anglais), et développer l'aftrait & I'humanitaire droits des femmes/ enfants/
®  Volontariat pour des ONG les droits des femmes (IWDA, Action Aid) : collecte de fonds, fraduction

®  Vente pour différents torréfacteurs, professeure privée de Frangais/ Anglais & Chine


mailto:margaux.tolazzi@gmail.com

Juin 2021 a Mai 2022 Cheffe Innovation Packaging & Développement produit (CDD)

Chargée d'innovation produits et responsable de tous lancements (créations ou reproduction) Asie/ Europe & USA
° Planification long - 18 mois & I'avance (Europe, Chine), réduction plastique

° Augmentation du taux de nouveaux projets par 5% coordinations Asie/ Europe
° Réduction des colts de production (>4%) et tests laboratoire (> 25%), réduction plastique par 18

Développement et matérialisation de 45+ produits (+emballages propres a chacun) structure, BAT

Juillet 2020 a Mai 2021 Responsable Commerciale & Fournisseurs packaging (intérimaire)

®  Créationssite internet, mise & jour des visuels : menus & nouvelles affiches - Hausse des ventes de 3%:

® Organisations événements via partenariat avec Mairie de Nice & Centre pour ventes éphémeéres

Octobre 2018 a Mai 2020 Cheffe produit/ packaging (H&M) & Relations fournisseurs Asie/EU (CDI)
° Reformulation totale des packaging pour éliminer totalement le plastique (HEM, Etam, Swatch)
° Consolidation de 20% de la base de données import/ export ;
° Augmentation du CA de 3% par réduction des colts de production ;
° Principale intervenante sur la production packaging cosmétique d’'HEM siege (en Suede) ;
° Account manager européen (32) : +50Ms€

Décembre 2016 a Juin 2018 Assistante marketing & import/ export (Stage + CDI)

Enseigne frangaise, spécialisée dans la production/ exportation propres vignobles, en assistante marketing

° Préparation technique événementielle (conférences, expositions) et réception matérielle
° Réorganisation ERP (5mois), création catalogue trilingue 250 KPI pour péle achat & direction
° Présélection des packagings : verre, bouchons, liege, étiquette, (+envoi)

Décembre 2015 a Juin 2018 Responsable ventes & événementiel (CDI)

Expérience (& mi-temps) dans une enseigne indépendante chinoise-américaine de whisky.
° Vente, Organisation événements, rencontre clients (Chinois principalement)

° Gestion des stocks, importations/ déplacements achats whisky (Américain, Japonais, Taiwanais)

EDUCATION

Septembre 2015 a Juillet 2018 Master Commerce International Anglais/Chinois

Obtention d'une 2nde bourse Gouvernement Chinois
Extra : Bénévole dans hopitaux chinois, tfraduction (clubs), professeure de francgais dans écoles chinoises
Publication d'articles économiques & thése sur I'impact de la Chine dans la production viticole francgaise

Septembre 2011 & Juillet 2015 Licence Commerce International Anglais/Chinois,
Juillet 2013 a Aout 2014 Echange linguistique : Chinois,
Obtention lere bourse Gouvernement Chinois,
Extra : Chef de projet Téléthon 2012 (récolte dons & flashmob), emploi mi-temps pour financer études & départ en Chine
Septembre 2009 a Juillet 2011 Dipldme Universitaire Technologique : Réseaux & Infographie/ Audio visuel
Extra : Cheffe 2 projets 2009/ 2010: journées portes ouvertes + Radio universitaire

JE SUIS, J'AIME...

Avide de découvertes : voyage (Europe, Asie, Océanie), culture asiatique, découvertes de plus de 20 pays
Passionnée d’apprentissage : auto-formation espagnole, perfectionnement chinois, lecture
Surpasser mes limites et &tre active : sport (course)



